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Es defi nitivo para Cydsa 
cierre de planta en Jalisco
dEn los últimos 9 años 
se desploman 53 
por ciento los activos 
del corporativo regio

José Ángel Vela

El cierre de Crysel, subsidiaria de 
Cydsa, es defi nitivo y sus 653 traba-
jadores ya están siendo liquidados, re-
veló ayer una fuente allegada a la em-
presa regiomontana.

“Todo esto ocurrió por los precios 
de la energía y, especialmente, de la 
cadena de suministros... el cierre es 
defi nitivo, la empresa no se vuelve a 
abrir”, aseguró.

“La empresa se tendrá que vender 
ahora en kilos, pues a los trabajado-
res ya se les está liquidando en estos 
momentos”, agregó.

Los altos precios de los energé-
ticos y la imposibilidad para Cydsa 
de obtener en México acrilonitrilo, 
principal insumo para la fabricación 
de fi bra acrílica, cerraron las puertas 
de Crysel, su planta que operaba des-
de 1967 en El Salto, Jalisco.

“El problema es que Crysel no 
obtuvo insumos baratos en México a 
través de Pemex, y pues tronó el ne-
gocio, aunque se habían hecho mu-
chos esfuerzos por no tomar la de-
cisión e incluso expuesto a las auto-
ridades de la Secretaría de Energía”, 
añadió la fuente.

El cierre de plantas que ha veni-
do realizando Cydsa para sortear su 
difícil situación fi nanciera, ha ocasio-
nado que sus activos se desplomaran 
53 por ciento en los últimos 9 años.

En 1997 Cydsa tenía activos por 
18 mil millones de pesos, y ahora és-
tos se ubican en 8 mil 540 millones 
de pesos.

Además del cierre de Crysel, 

Cydsa informó que Derivados Acrí-
licos, otra de sus subsidiarias de la 
rama textil, dedicada a la fabricación 
de hilo acrílico e hilo para costura, 
ubicada en Aguascalientes, Aguas-
calientes, continuará operando nor-
malmente.

“Los altos precios de los energé-
ticos, en conjunto con otros factores, 
están ocasionando que los produc-
tos nacionales no sean competitivos 
a nivel internacional”, resalta Carlos 
Mattei Salinas, presidente de la Co-
misión de Energéticos de la Caintra 
de Nuevo León.

“Lo cual trae un doble efecto: por 
un lado, no podemos competir exi-
tosamente en los mercados interna-
ciones y, al mismo tiempo, ni siquie-
ra podemos competir en nuestro pro-
pio País contra productos importados 
de otros países”.

La industria mexicana está en 
clara desventaja con sus competido-
res, quienes sí tienen energéticos a 
precios competitivos, como es el ca-
so del gas natural, censuró.

Por ejemplo, Rusia y Ucrania aca-
ban de fi rmar un acuerdo de compra-
venta de gas a un precio de 2.70 dó-
lares por millón de BTUs para los si-
guientes 5 años.

Mientras tanto, en México, con 

todo y decreto, la industria nacional 
está pagando actualmente cerca de 8 
dólares por el combustible.

Bolivia anunció recientemen-
te que subirá el precio del gas que 
le vende a Argentina y Brasil, alcan-
zando ahora 3.25 dólares por millón 
de BTUs.

“La política económica en ma-
teria de petróleo, gas, electricidad y 
otros combustibles debe ser el pi-
lar de una plataforma que permita a 
México ser competitivo a nivel mun-
dial,  exportando productos y servi-
cios de valor agregado”, aseguró.

BUSCARÁN RESCATE
El Gobernador de Jalisco, Francisco 
Ramírez Acuña, pedirá al Gobierno 
federal su intervención para resolver 
el problema de suministro del polí-
mero que usaba la planta de Crysel y 
cuyo aumento de precio es uno de los 
argumentos que esgrime Cydsa para 
el cierre de la fábrica.

Hoy, el Mandatario sostendrá 
una reunión con el Coordinador de 
Políticas Públicas de la Presidencia, 
Eduardo Sojo, para abordar el tema 
de esta materia prima, que provee 
Pemex, entre otros puntos.

Con información de Elizabeth Ortiz
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Piden no incluir al metal en acuerdo comercial

Buscarán acereros
protegerse de Corea
d Importaciones 
de productos de acero 
provenientes del país 
asiático se duplicaron 
durante el año pasado

César Sánchez

La industria siderúrgica mexicana 
busca que el acero no se incluya en 
el acuerdo comercial con Corea, país 
que tiene muy abierto este sector, por 
lo que un acuerdo no traería ningu-
na ventaja para México, reveló Octa-
vio Rangel, director de la Cámara Na-
cional de la Industria del Hierro y del 
Acero (Canacero).

Entrevistado al participar en el 
evento Mexican Steel 2006, que orga-
niza el American Metal Market, Ran-
gel consideró que México tiene ya una 
serie de tratados comerciales interna-
cionales que debe consolidar antes de 
empezar a buscar nuevos mercados.

En esto coincidieron Régulo Sa-
linas, directivo de Ternium Hylsa, y 
Héctor Obeso, director de la unidad 
de negocio industrial de Industrias 
Monterrey.

Obeso destacó que las importa-
ciones de aceros recubiertos proce-
dentes de Corea se incrementaron 
un 105 por ciento en el 2005 con re-

lación al año anterior, al pasar de 38 
mil toneladas a cerca de 79 mil.

“Estamos notando que en los últi-
mos meses se ha incrementado su pre-
sencia en el mercado. Considerando el 
historial de prácticas desleales e ilega-
les en que ha incurrido Corea, estamos 
dando seguimiento a este asunto, estu-
diando las alternativas para evitar que 
dañe a nuestra industria”, explicó.

Rangel informó que el sector si-
derúrgico en México invertirá 600 
millones de dólares en el 2006 para 
ampliar la capacidad instalada a 21.4 
millones de toneladas, 10 por ciento 
más que en el año pasado.

Detalló que las inversiones son 
para mantenimiento, ampliar la capa-
cidad instalada, reconversión indus-
trial y en sustitución de mecanismos 
para utilizar otros combustibles.

En el evento, Jorge Vázquez Cos-
tilla, presidente de Harbor Intelligen-
ce, destacó que el consumo de acero 
en México crecerá este año 3.8 por 
ciento impulsado por los sectores 
automotriz, construcción y electro-
domésticos.

El analista precisó que la indus-
tria automotriz tendrá un crecimien-
to del 12 por ciento en el 2006 y el 
sector de electrodomésticos un 2.6.

Añadió que este año aumentarán 
también los créditos para vivienda 
debido a la baja en la tasa de interés, 
que se estima alcancen 7.7 por cien-
to promedio.

Vázquez previó también que es-
te año habrá una sobreoferta mun-

dial de acero de 10 millones de to-
neladas, debido a que la producción 
estará creciendo 65 millones de to-
neladas, mientras que el consumo lo 
hará sólo en 55 millones.

Lo anterior, explicó, por una des-
aceleración en la producción indus-
trial.

Añadió que esta sobreoferta pro-
vocará una reducción en los precios 
del acero del 15 por ciento promedio 
en este año, misma que se refl ejará 
en México en la lámina de acero ro-
lada en caliente.

Admite Juez concurso
en contra de Pulsar

José Manuel López

El Juez Primero de Distrito en mate-
ria Civil y del Trabajo en Nuevo León, 
Octavio Chávez López, admitió ayer 
el proceso de concurso mercantil que 
un fi deicomiso de ex trabajadores tex-
tileros solicitó en contra de la empre-
sa Pulsar, cuyo principal accionista es 
el empresario Alfonso Romo.

Carlos Odriozola, abogado de la 
parte demandante, explicó que en los 
próximos días se notifi cará a Pulsar 
del proceso.

“La siguiente tarea del Juez será 
pedir al Instituto Federal de Especia-
listas en Concursos Mercantiles, un 
organismo que pertenece al Poder Ju-
dicial, que nombre a un visitador para 
la compañía”, agregó el abogado.

El visitador, precisó, verifi cará si 
efectivamente Pulsar se encuentra en 
concurso mercantil y, en caso de ser 
asó así, determinará a partir de qué 
fecha se considera que la empresa 
entró en ese estado.

De acuerdo con Odriozola, de la 
manera en que Pulsar ha conducido 

el proceso para pagar a sus acreedo-
res se podrían desprender respon-
sabilidades penales, así como de los 
actos de sus administradores a par-
tir de la fecha en que se decida (si 
así lo determina el visitador) el ini-
cio del concurso.

Este conflicto se originó en agosto 
del 2000, cuando un fideicomiso de ex 
trabajadores de la industria textil, con 
el propósito de incrementar su patri-
monio, decidió invertir en Pulsar.

Banamex, en su calidad de fi du-
ciario y por instrucciones del comi-
té de inversión de dicho fi deicomiso, 
compró a Pulsar 4 millones 945 mil 
acciones serie “A” de Savia, las cuales 
cotizaban en 44.50 pesos cada una.

Como parte de esa operación, 
Pulsar y Banamex celebraron un con-
trato en el que la primera se compro-
metía a garantizar un rendimiento 
sobre lo invertido en caso de que ca-
yera el precio de la acción de Savia.

Datos de la Bolsa Mexicana 
muestran que después de concluir 
diciembre del 2000 en 43.90 pesos, 
los títulos de Savia fi nalizaron el 2001 
negociándose en 3 pesos.

d Régulo Salinas (izq.), directivo de Ternium Hylsa, y Héctor Obeso, de Industrias Monterrey, participaron en el Mexican Steel 2006, 
que organiza el American Metal Market.

Derrumbe
(Millones de pesos constantes para el periodo enero a septiembre)

 1997 2005 Variación

Activo total 18,028 8,540 -52.6%
Pasivo total 10,773 3,976 -63.1%
Ventas netas 9,889 5,098 -48.5%
Utilidad operativa 1,276 163 -87.2%
Utilidad neta 765 -39 N.C.

N.C.: No comparable / Fuente: BMV / Realización: Departamento de Análisis de EL NORTE
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